
i
Ji

!.'

i
1
~
~i

r
U bh" ... .

'na <angig
vo.n.öffentlichen~ Aufträgen
Ii\~~~ 1i~1J.~\ ~'i\\~<i\:\ M.~\~IJ.~ <i~\:\l~~S\) l1;\.\:\~Q~\ <i~\

Bau-Auftragsbeschaffung Gehlken &Schwarz, auf der

Gq,LaBauin Nürnberg.

HerrGehlken, laut IhrerAussage verfügen nur

ca. 15%der deutschen Betriebe im Garten-und

Landschaftsbau über gut gefüllte Auftragsbü-
cher. Gibt es tatsächlich nicht mehr genügend

Aufträge mit akzeptabler Preisgute auf dem
Markt?!'

MarRusGehlken: Aufträge gibt es noch genü-
auch mit akzeptabler Preisgüte. Aller-

dings hat sich derMarkt selbst gewandelt. Frü-
vom Empfehlungsge-

schäft'und auch die Aufträge der öffentlichen

Hand,.yvarengroßzügigkalkuliert.

Und wie sieht es heute aus?

Gehlken: Dasklassische Empfehlungsgeschäft

wie in früheren.Zeiten funktioniert nicht mehr.

Die.A~ftragsgewinnungim~aLaBauist schwie-
riger denn je. Privatkunden sind zum Teilspar-
samer geworden, gewerbliche Kontakte kaum

vorhanden und das Preisdumping bei öffent-
lichen Ausschreibungen bietet keine Auf-
träge mit akzeptabler Preisgüte mehr. So kön-
nen viele Betriebe nur noch eine geringe Auf-

tragsauslastung verzeichnen.

Wie kann man diesen Zustand ändern?

Gehlken: Die U.nternehmen müssen jetzt selbst

das Heftin die Hand nehmen und aktiv Neukun-

dengewinl1Üng betreibel1. Hier genügt es aller-

dingsnicnti nur Mailings oder Flyer zu versen-

den ul1d eine Homepage erstellen zu lassen.

GaLaBäl1ersollten aktiv auf potenzielle Kun-

den und Auftragsvermittler:zugehen und ver-

suchen, aufdirektem Wege Anfragel1 und Alt.f"

träge'zu ti~.kommen.

Was sollten GaLaBau-Unternehmen

Meinung nach tun, um an ll,/krative Aufträge?u

kommen?

Markus Gehlken (2.v.l.)mit sein~~ Partner JÜrg~~'S~h;arz im Gespräch mit ErwinBauer (rechts) und Bauiil-
kletterin Anja Ueberschär am Stand der bi GalaBau.
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Markus Gehlken hat sich seit über 15Jahren auf Mar-
keting und Vertrieb für kleine, mittelständische Un-
terneilmen spezialisiert. Dabei unterstützt er gezielt
GaLaBau- und Tiefbau-Unternehmen bei der Gewin-

nung neuer Aufträge im gewerblichen Bereich. Tel.:
05223/793131, www.bau-auftragsbeschaffung.de
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